
 CZAS BILOWALNY I NIEBILOWALNY 
 A MOŻE VALUE-BASED BILLING?

 
O ROZLICZANIU PRACY PRAWNIK�W

www.rentownakancelaria.pl

RENTOWNA 
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http://www.rentownakancelaria.pl/


MITY ZWIĄZANE Z CZASEM PRACY



Im więcej godzin pracy, 
tym lepszy prawnik.



Czas bilowalny to jedyny ważny czas.



Prawnik zawsze musi by� dostępny.



Im więcej zrobię, tym więcej zarobię.



Technologia nie wpływa 
na zarządzanie czasem, to balast.



Każda praca się opłaca.



�WIADOMO�� 
SZANSĄ NA WOLNO�� WYBORU



B I L L A B L E  ( F A K T U R O W A N E )
G O D Z I N Y  B I L L A B L E  T O  T E ,  K T � R E  M O Ż N A
B E Z P O � R E D N I O  O B C I Ą Ż Y �  K L I E N T A .  S Ą  T O
G O D Z I N Y  P R A C Y  P O � W I Ę C O N E  
N A  K O N K R E T N E  Z L E C E N I A  K L I E N T A .

N O N - B I L L A B L E  ( N I E P O D L E G A J Ą C E  F A K T U R O W A N I U )
G O D Z I N Y  N O N - B I L L A B L E  T O  T E ,  K T � R E  N I E  M O G Ą
B Y �  B E Z P O � R E D N I O  O B C I Ą Ż O N E  K L I E N T A .
O B E J M U J Ą  D Z I A Ł A N I A  A D M I N I S T R A C Y J N E ,
S Z K O L E N I A ,  R O Z W � J  B I Z N E S U  I  I N N E .

60 % 40 %
Praca poza zakresem pracy ustalonym z klientem!
Opieramy się na opinii zamiast na prawdzie związanej ze stawką efektywną.
Rentowność podniesiesz na podniesieniu czasu utylizacji, i zwiększeniu ceny za
stawkę efektywną.



5  L A T  T E M U  N A  1 0 0  K L I E N T � W  P O N O W N I E  K U P O W A Ł O  7 6 .
 
W  O B E C N Y C H  C Z A S A C H  5 3  P O N O W N I E  K U P U J E ,  A  P R O G N O Z U J E  S I Ę ,
Ż E  L I C Z B A  P O N O W N I E  K U P U J Ą C Y C H  Z A  P I Ę �  L A T  W Y N I E S I E  3 7 .

B Ę D Z I E M Y  M I E �  D W U K R O T N Y  S P A D E K  W  Z A K R E S I E  L O J A L N O � C I
K L I E N T � W  ( Z  7 6  D O  3 7 )



VALUE-BASED BILLING

www.rentownakancelaria.pl

Billuj warto��, nie czas.
Nie sprzedawaj, spraw by chcieli kupowa�.
Kto nie może by� Twoim klientem? 
Komu musisz powiedzie� - Nie!?
Pokaż warto��, pokaż jako�� usługi.
Dowiedz się na czym zarabia Tw�j Klient.
Zrozum prawdziwy problem klienta.
Policz z klientem ile dla niego warty jest problem/wyzwanie.
Zawsze badaj perspektywę drugiej strony.

http://www.rentownakancelaria.pl/
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