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CZAS BILOWALNY I NIEBILOWALNY
A MOZE VALUE-BASED BILLING?

O ROZLICZANIU PRACY PRAWNIKOW
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Im wiece) godzin pracy,
tym lepszy prawnik.



Czas bilowalny to jedyny wazny czas.



Prawnik zawsze musi by¢ dostepny.



Im wiecej zrobie, tym wiecej zarobie.



Technologia nie wptywa
na zarzgdzanie czasem, to balast.



Kazda praca sie optaca.



SWIADOMOSC
SZANSA NA WOLNOSC WYBORU




BILLABLE (FAKTUROWANE) NON-BILLABLE (NIEPODLEGAJACE FAKTUROWANIU)
GODZINY BILLABLE TO TE, KTORE MOZNA GODZINY NON-BILLABLE TO TE, KTORE NIE MOGA
BEZPOSREDNIO OBCIAZYC KLIENTA. SATO BYC BEZPOSREDNIO OBCIAZONE KLIENTA.
GODZINY PRACY POSWIECONE OBEJMUJA DZIALANIA ADMINISTRACYJNE,

NA KONKRETNE ZLECENIA KLIENTA. SZKOLENIA, ROZWO) BIZNESU | INNE.

60 % 40 %

Praca poza zakresem pracy ustalonym z klientem!
Opieramy sie na opinii zamiast na prawdzie zwigzanej ze stawkg efektywna.
Rentownosc podniesiesz na podniesieniu czasu utylizacji, i zwiekszeniu ceny za

stawke efektywna.



5 LAT TEMU NA 100 KLIENTOW PONOWNIE KUPOWALO 76.

W OBECNYCH CZASACH 53 PONOWNIE KUPUJE, A PROGNOZUJE SIE,
ZE LICZBA PONOWNIE KUPUJACYCH ZA PIEC LAT WYNIESIE 37.

BEDZIEMY MIEC DWUKROTNY SPADEK W ZAKRESIE LOJALNOSCI
KLIENTOW (Z 76 DO 37)




VALUE-BASED BILLING

Billuj wartos¢, nie czas.

Nie sprzedawaj, spraw by chcieli kupowac.

Kto nie moze by¢ Twoim klientem?

Komu musisz powiedzie¢ - Nie!?

Pokaz wartos¢, pokaz jakos¢ ustugi.

Dowiedz sie na czym zarabia Twoj Klient.

Zrozum prawdziwy problem klienta.

Policz z klientem ile dla niego warty jest problem/wyzwanie.
Zawsze badaj perspektywe drugiej strony.
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